
（別紙３） 

松本エリアの周遊観光を促すインバウンド向けコンテンツ構築業務委託 

優先交渉先選考基準 

 

１ 目的・背景 

  この基準は、松本エリアの周遊観光を促すインバウンド向けコンテンツ構築業務委託に関

する提案のうち、最も優秀な提案を選考するために必要な事項を定めるものである。 

 

２ 優先交渉先選考方法 

 ⑴ 一次選考 

    提案参加者が提出した提案書類のうち、提案書に対して、プレゼンテーションによる説 

明を受けて評価を行う。 

    評価の結果、提案内容に問題がない（失格要件のいずれにも該当しない）者に対して 

提案評価点を付与し、一次選考通過者として選考する。 

 ⑵ 二次選考 

    一次選考を通過した者の提案評価点に、価格評価点を加え、最優秀提案者及び次点 

提案者を選考し、最優秀提案者を優先交渉先として選考する。 

 

３ 評価・審査 

 ⑴ 評価対象ごとの配点    

項目 評価点 評価対象 配点 

一次選考 提案評価点 提案書 ５００点 

二次選考 価格評価点 提案見積書 ５０点 

合計 ５５０点 

 ⑵ 評価 

  ア 提案評価点 

   （ア） 提案評価点の配点 

 記載項目  
配点 配点比重 

  内訳 

１ 提案の概要  ２５点 ５％ 

２ 業務の進め方 スケジュール、管理 ２５点 ５％ 

３  業務の実施（別紙１記載

の内訳項目で配点） 
３０５点 ６１％ 

４  保守 ７５点 １５％ 

５ 提案者 資格及び実績 ２５点 ５％ 

６  体制、役割等 ２５点 ５％ 

７ ヒアリング プレゼンテーション ２０点 ４％ 

合計 ５００点 １００％ 

   （イ） 評価項目及び評価基準 

       評価項目及び評価基準は「評価基準表」に定める（非公開） 

 

 



   （ウ） 評価の考え方 

       各評価員は、評価項目ごと、次の５段階評価を行い、当該評価項目に割り当てら 

れた配点に得点率を乗じたものを当該評価項目の評価点とする。 

レベル 評価水準 得点率 

A レベル 非常に優れた水準の提案の場合 １００％ 

B レベル 優れた水準の提案の場合 ８５％ 

C レベル 仕様要件を満たし業務の実施が可能な提案の場合 ７０％ 

D レベル 仕様要件を満たさない提案の場合 ５０％ 

E レベル 提案招請の目的・趣旨に沿っていない提案の場合 ２０％ 

 

   （エ） 提案評価点の算出 

       提案評価点の算出方法は、次のとおりとする。 

       提案評価点 ＝ 各評価項目の評価点（各評価員の評価点の平均点） 

 

  イ 価格評価点 

   （ア） 価格評価点の配点 

 記載項目 配点 配点比重 

１ 提案見積書 ５０点 １００％ 

合計 ５０点 １００％ 

 

   （イ） 価格評価点の算出   

       提案見積書について、次の計算式により算出する。 

        価格評価点＝（最低提案見積額／提案見積価格）×５０点（価格評価配点） 

                 小数点第２位未満切り捨て 

 

  ウ 評価順位 

    一次選考及び二次選考の合計点の高い順に順位を決定する。ただし、合計点の最も 

高い者が２者以上あるときは、一次選考の得点が高い者を上位とする。一次選考の得 

点が同点の場合はくじ引きにより順位を決定する。   

 

  エ 提案参加者が一者の場合の対処 

    提案評価の選考段階で提案参加者が一者のみとなった場合でも、選考は選考基準に 

準じて継続して実施する。ただし、優先交渉先としての選考可否は評価点の合計を加味 

した上で選考委員会にて決定する。 

    なお、この際の価格評価点は満点とする。  


